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Materiaalin tekijanoikeus

Taman materiaalin tekijanoikeuden omistaa Tero Puranen ja Puranen
Consulting Oy. Materiaalin tekstin ja kuvien jaljentaminen ilman lupaa
painamalla, monistamalla, skannaamalla tai muilla tavoin kielletaan
tekijan oikeuslain mukaisesti. Myos materiaalin jakaminen ja

levittaminen verkkopalvelussa seka materiaalin osien julkaiseminen
verkkosivuilla ilman tekijan lupaa on kielletty.

Materiaalissa kaytetyt valmistaja- ja tuotenimet ovat omistajiensa
rekisteroityja tavaramerkkeja.
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Tero Puranen lyhyesti

https://www.linkedin.com/in/tero
puranen/

Tilitoimiston toimitusjohtaja
(osakas), B2B-myynnin ja
markkinoinnin, seka johtamisen
valmentaja

Intohimona myynti, markkinointi
ja johtaminen

Myin yksin enemman kun viiden
hengen mediamyyntitiimi

Yksi Suomen parhaista ICT-
myyjista (sija 12. ensimmainen
osallistumiskerta - n 800
osallistujaa)

Omistan LATUA!® -tavaramerkin
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https://www.linkedin.com/in/teropuranen/
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Maailman suurin
myytti: Pitaa olla
menestynyt saadakseen
sponsoreita.

J
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Erilaiset tyokalupakit
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Miksi taalla tanaan?

Synkka totuus: yksinhuoltajat
rahoittavat lasten urheilua
pikavipeilla

vuosikymmenessa. Miten kierre voidaan pysayttaa, kysyy Marko
Lempinen.

A ) KOMMENTIT

Valtion liikuntaneuvoston selvityksen mukaan nuoren kiekkoharrastus nielee vuodessa helposti 7
500 euroa. KUVA: PETE AARRE-AHTIO

Marko Lempinen
5.3.2015 12:05

8.02

<« Facebook

< @D o0

Urheilu | Urheilun kalleus

wll 5G @

"Sa et voi tulla tinne, koska sun
perheella ei ole tarpeeksi rahaa”
—Tdssa on virke joka siarkee
lasten valmentajan sydiamen

Turkulaisen jalkapallovalmentajan Jani
Mesikimmenen hatdhuuto on herattanyt
keskustelua lajin korkeista kustannuksista
kilpaurheiluvaiheessa. "En halua olla se, joka
sanoo lapselle, ettd si et voi tulla tinne, koska
sun perheelld ei ole tarpeeksi rahaa.”

Lapsen urheiluharrastus voi olla monelle perheelle
taloudellisesti raskasta. Kuva: RONI REKOMAA / LEHTIKUVA

Juha Kanerva @
712. 11:46 | Paivitetty 712. 16:34

JALKAPALLOJUNIOREITA kymmenisen vuotta
valmentanut Jani Mesikimmen julkaisi
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SUPERmielenkiintoinen

Susanna Hellman

Urheiluseuran varainhankinta — taakka
vai mahdollisuus?

Metropolia Ammattikorkeakoulu
Tradenomi

Liiketalouden koulutusohjelma
Opinnaytetyd

Lokakuu 2014

Met opolla

|0ydos



Luvut ovat esimerkkeja

Tyypillinen urheiluorganisaation varainhankinta

Yritysyhteistyo ja sponsorointi
(vastikkeellinen); 10

Avustukset ja lahjoitukset
(vastikkeeton); 4,5

Arpajaiset; 3,5

Myyjaiset; 2,5

Jasenmaksut ovat merkittava
osa. Miksi?
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Keskustelun pohjaksi

Kaksi tapaa toteuttaa varainhankintaa

Kun vertaillaan saman seuran kahta eri joukkuetta, huomataan merkittava ero toteuttaa tekemista. Kulut ovat lahes samat.
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Kausimaksut per pelaaja

1200

420

Joukkue A Joukkue B

Mista joukkueen varainhankinta muodostuu?
Joukkue A Joukkue B

Varainhankinta

T

Jasenmaksut

Varanhan‘

Jasenmaksut

\
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Seura A tekee monipuolista varainhankintaa, joka nakyy merkittavasti edullisempana
(vuodessa erotus 720 €) kausimaksuina per vanhempi.

Seura B kulut katetaan 88 prosenttisesti jasenilld/vanhemmilla.

Mista tama johtuu?

Miten tama vaikuttaa joukkueitten tekemiseen ja tulevaisuuteen?

Kumpi joukkueista on houkuttelevampi vaihtoehto?

Mita seuran B kannattaisi tehda?

Data: Susanna Hellman — Urheiluseuran varainhankinta — uhka vai mahdollisuus




Kolme hyvaa kysymysta seuran johdolle

. Kuinka monta prosenttia kuluista katetaan jasenmaksuilla, ts.

kuinka monta prosenttia vanhemmat maksaa lystista?
. Kuinka monta prosenttia kuluista varainhankinta kattaa?

. Kuinka paljon varainhankintaa tehtiin euroissa per pelaaja?
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“Resurssit ovat aina
rajalliset, niin seuroissa
kuin yrityksissa.”
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Kun kaksi tarinaa yhdistyy

1.Miten pitaa varmistaa
kannattava toiminta?

2.Miten ostaa sellaista,
minka olemassa olosta ei
tieda?
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Purasen malli — yksinkertainen ostoputki

93|211Isong

29juny

99s1bjieH
%AUOY

/ 914 WH

Miten ostat
sellaista jonka
olemassa olosta
et tieda?

Tietaa Vertailee Kokemus

(Markkinointi / (Myynti /
Sisadnheittaja) Tarjoilija) (tuotanto)

ASIAKKAAN OSTO- JA ASIAKASKOKEMUS
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Social Media Landscape 2023
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MAINONTA

Esitteet

Alennukset

PR

Julisteet

Hyvan-tekevaisyys

SUORAMAINONTA

Arvonnat

Fax

Markkinointiviestinnan keinot

Logot ja symbolit

Julkaisut

Myyntiesittely

Hyvitykset

Katalogit

Sosiaalinen media

Myymélamainonta POS

Kausiraportit

Myynti-tapaaminen

Kupongit

SMS

Vaikuttajamarkkinointi

Pakkaus

Lobbaus

Myynnin valmennus

Lahjat

Tele-markkinointi

Bannerit

Pelimainonta

Press kit

Naytteet

Messut

TV Shop

Printti

Puheet

Naytteet

Uutiskirje

Radio

Seminaarit

Nayttelyt

Aéniviestit

Tuotesijoittelu

Sponsorointi

Osoitteellinen suora

Oheistuotteet

v

Tapahtumat

Rahoitus tai osamaksu

Ulkomainonta

Tiedotteet

Tuote-esittelyt

Yrityslehti

Linkkien rakentaminen

SEO

SEM

Sahkoposti

Video

Video: https://www.youtube.com/watch?v=Fhfgeh9wymM

Visuaalinen
markkinointi
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https://www.youtube.com/watch?v=Fhfgeh9wymM

SPONSOROINTI
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OROIN
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Termi: ROI

e Tarkea termi ymmartaa sponsorointiin liittyen

 ROI = Return of Investment = Sijoitetun paaoman
tuotto

”Jos sind investoit minuun 100 €,
mind tuon takaisin 200 €”

* Tuon kun muistaa, niin paasee jo todella pitkalle! ©
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Sponsorointi tiivistettyna

e Sponsoroiva yritys (brandi) lainaa sponsoroitavan
kohteen myonteista mielikuvaa ja tunnettuutta omiin

markkinointiviestinnallisiin tarkoituksiinsa.

* Sponsorointikohde (urheilija tai seura) saa yhteistyosta
rahallisen korvauksen tai muuta aineellista etua.
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Mediakortti

Varainhankintastrategia
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Mediakortti, eli varainhankintastrategia

Kertoo seka organisaatiolle itselleen
etta asiakkaille;

1.

Mita kaikkea myydaan
(myyntipinnat ja -paikat)

Kenelle myydaan (kohderyhma)

Milla hinnalla myydaan
(kontaktihinta)
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Barter-sopimus — surkeuden surkeus

Suomessa melko yleinen toimintapa.

”Saat nakyvyytta, ja me saadaan
perunoita. Raha ei liiku.”

Kokemukseni mukaan tyypillinen barter-
sopimus lahentelee hyvaksikayttoa.
Miksi?

Esimerkki case: Seura sai tiettya asiaa
vuositasolla 4000 euron arvosta +
brandille maksettiin lisaksi 6000 euroa.
Seuran nakyvyyden arvo olisi ollut
vksinaan yli 20 000 euroa...

Tiedatkd huonompaa sopimusta?
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i
Thisthas been the worst trade deal in
thelhistory of trade deals, maybe ever
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